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Vision? Strateqie?

o Beschreibt ein Produkt, emotional und/oder funktional
e thrgeizig und mdglichst einfach formuliert

o Fir uns: tin Leitmotiv, der Blick in die Zukunft

o Schaftt Klarheit & Transparenz

e trmaglicht eine Priorisierung

e Sorgt fir Verbindlichkeit und Sicherheit




AH Invoice

st die

national und international
marktiihrende,

OAP bezogene,
Rechnungseingangsldsung

der nichsten Generation.







Automatisierung durch K

SAP Fiori
SAP S/AHANA
Pakete
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Clowd

o AHl Invoice ist als zentrale Rechnungseingangsplattform etabliert

o Al DocumentHub / Al Cloud soll zentral fiir AFl Invoice werden

e Konkret: Einbindung weiterer ervices, wie 2B
e t-Rechnungen
e Dokumentenabholung (ohne AFl Box)
e Stammdaten

* b6

e Anforderungen werden auf Realisierung in der Cloud gepriift
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Automatirieruny
derch K

* Beschleuniqung der Datenaufbereitung, Datenvervollstandiqung und
Prozessautomatisierung

e Entwicklung intelligenter funktionen fiir die Rechnungsbearbeitung,
wie 2B
e Kontierungsvorschlige mit automatisierter Ubernahme
* Regelanlage fir Dunkelbuchung
* (Bearbeiter-)findungen

o Mitim spiel: AHl Cloud




SAP Fiori

e Moderne, innovative und intelligente Oberflichen, die voranging als
OAP Fiori App zur Verfiigung stehen

* Heute gibt es bereits: Analytics App, Communicator

e Morgen und dbermorgen:
e My Inbox Integration
e Datenbearbeitung

e Rechnungseingangsbuch




AP 3/4HANA

e Ausrichtung auf die aktuelle S/4HANA-Plattform

e Neue Funktionalitat wird unter Al Invoice 5.0 angeboten

o Aktuelle Ausnahmen far AFl Invoice 2.5:
* Workflow
* Approval

e legal Requirements



4
Pakele

e Erweiterungspakete von Al Invaice mit definiertem Funktionsumfang

machen es dem Kunden und uns einfacher
e Inhalt: Dienstleistung(en) und Preis
* Beispiel:

o Automatisierungspaket fair ,Warten auf WE" und
Dunkelbuchung'







Produklimalrix

e Kennzahlenbasierte Sicht auf ein Produkt bzw: eine Lisung

o (Pls wie potentieller Auttragseingang, Projekt{vor-autzeiten, Anzahl User-

Sories,
o Blick auf die Ist-Werte (Historie) und Festlequng der Sollwerte

e brundlage fir Maknahmen




Ziefe 2023

vertriebliches Potenzial ausbauen auf 40 Mio. EUR (2022: 30 Mio. EUR)
Bessere Abschlussquote erzielen und die Qoute auf 607 Won steigern (2022: 507)
Software/Service- im Vergleich zur Dienstleistung mehr gewichten, angestrebtes Verhaltnis 60% zu 407 (2022 507 zu /507)

Durchschnittliche Projektaufzeit auf 5 Monate verkiirzen (2022: > 6 Monate)

Vorbereitungszeiten auf 4,5 Monate senken (2022: 5,5 Monate)

Umsatze durch Aftersales auf 5,0 Mio. EUR erhhen (2022: 40 Mio. EUR)

Anzahl der offenen User-Stories auf 150 bringen (2022 250)

Umsetzung neuer Funktionen, so dass ein 50% zu /507 Verhaltnis zur Pflege entsteht (2022: 40%/607)







Viefern Dank piir E‘ure \

AWMWM
\ Al Solutions Day 15.06.2023 /
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